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Les exportacions a la provincia de Barcelona
creixen un 3,8% en el periode 2000-2011

¢ En els darrers tres anys, s’han accelerat les vendes a I'exterior de les empreses
barcelonines

e La provincia concentra I'1% del total d’exportacions a la UE-27, similar a
Dinamarca o Irlanda

. El‘.lropa continua sent el principal mercat dels exportadors, perdo guanyen pes Asia
i Africa

Barcelona, 4 de juliol de 2012

El monografic que inclou I'Informe territorial de la provincia de Barcelona 2012
analitza les exportacions barcelonines de mercaderies per arees geografiques,
nivell tecnologic i sectors d'activitat. També examina I'evolucié de les empreses
industrials exportadores de la provincia i, per ultim, fa una breu aproximaci6 a les
empreses exportadores de serveis.

Entre el 2000 i el 2011, les exportacions barcelonines de béns han crescut a una
taxa mitjana anual del 3,8%. Convé distingir, pero, dues etapes. La primera va del
2000 al 2008 i es caracteritza per un model de creixement on els components de
la demanda interna soén els protagonistes gairebé absoluts de I'expansio
econdmica. En aquest periode, el creixement anual mitja de les exportacions
barcelonines va ser del 4,5%. A la segona etapa, que abasta els anys 2009-2011,
la demanda externa pren el relleu a una demanda interna molt feble, i el
creixement mitja de les exportacions barcelonines s’'accelera fins a un 13,8%
anual de mitjana (grafic 2). De fet, I'any 2011, les exportacions de la provincia
arriben a assolir, en termes nominals, un maxim de la série historica, disponible
des del 1995 (grafic 1).

Grafic 1. Exportacions de béns de la provincia de Grafic 2. Creixement anual mitja de les
Barcelona. En milions d’euros i variacié interanual en % exportacions de béns. En percentatge
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A la resta de I'Estat, el dinamisme de les exportacions ha estat lleugerament més
accentuat que a la provincia, tant a I'etapa expansiva com a la recessiva. Malgrat
aixd, Barcelona ha conservat el lideratge com a provincia més exportadora durant
tot el periode analitzat. En l'interval que va del 2000 al 2011, el 21,6% de les
mercaderies exportades per Espanya sortien de Barcelona. Aquest percentatge la
situa com la provincia que més ven a l'estranger de tot |'Estat, a forca distancia
de Madrid i Valéncia, que ocupen el segon i el tercer lloc, respectivament.

L’1% de les importacions de la UE-27 prové de la provincia de Barcelona, una
quota que s’ha mantingut estable en el periode 2000-2011

En un entorn de globalitzacié i de llibertat de fluxos comercials, el fet que una
economia sigui capac de mantenir la seva quota d'exportacié reflecteix el poder
per competir en els mercats internacionals. Per aix0, una bona mesura de la
competitivitat d'un territori s'aconsegueix examinant |'evolucié de la quota de
mercat de les seves exportacions sobre les importacions d'una determinada area
geografica. En aquest sentit, I'any 2000, les exportacions de Barcelona
representaven I'1,02% sobre el total d'importacions que realitzava la UE-27. Onze
anys després, aquesta quota se situava en el 0,94%, mantenint-se practicament
inalterada. Pot semblar una proporci6 petita, pero cal tenir en compte gue la quota
de paisos sencers com Dinamarca o Irlanda no era molt superior el 2011 (1,1% |
1,4%, respectivament).

El manteniment de la quota de mercat té un significat especialment important
atesa la irrupcié de les economies emergents en el comer¢c mundial durant la
darrera decada. Concretament, Xina és el pais que més ha augmentat la seva
guota en les importacions europees, juntament amb Russia, Polonia i la Republica
Txeca. L'any 2000, només el 2,7% de les mercaderies que importava la UE-27
provenia de Xina. L'any 2011, aguest percentatge s'havia elevat fins el 6,6%,
superant la quota de paisos com Franca, Italia o Regne Unit.

Europa continua sent el principal mercat dels exportadors de la provincia,
pero les arees emergents guanyen pes

Europa és, amb diferencia sobre la resta, el principal continent de destinacié de
les exportacions barcelonines; perd també és el que més pes ha perdut al llarg de
la década analitzada. Fins el 2005, la proporcié que representaven les vendes de
Barcelona a Europa van augmentar ininterrompudament, fins a arribar a assolir el
80,7% del total. A partir d'aleshores, aquesta proporcié comenca a disminuir, fins
a situar-se en el 74,3% I'any 2011. En canvi, el pes de les exportacions a Asia i
Africa ha augmentat més de dos punts percentuals en tot el periode.

Taula 1. Exportacions de la provincia de Barcelona, segons continent de destinacié
Estructura, en %

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Europa 78,0 78,6 79,1 80,1 80,0 80,7 79,7 78,6 78,2 76,7 74,7 743
Africa 3,6 3,7 3,7 3,7 3,7 3,7 3,8 4,3 4,5 55 5,8 5,6
Asia 6,7 6,6 6,7 6,7 6,5 6,3 6,3 6,9 7,3 7,9 8,5 8,9
Ameérica 11,2 10,7 10,0 9,0 9,3 8,5 9,4 8,9 9,0 92 10,2 10,0
Oceania 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,8 0,8 14 11 0,7 0,8 11
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Font: Elaboracié propia a partir de DATACOMEX
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Al marge del pes que cada continent té en les exportacions barcelonines, convé
examinar quant han crescut les vendes a cada continent, per tenir aixi una mesura
de quant ha aportat cada territori al creixement de les exportacions de la
provincia. D’'aquesta analisi es despréen que el 33,8% del creixement de les
exportacions barcelonines en el periode 2009-2011 s’explicava per les vendes a
fora d'Europa, enfront del 21,4% del periode 2000-2008. Aix0 suposa un guany de
12,4 punts entre una etapa i l'altra. Aquest augment ha estat propiciat sobretot
per l'auge de les vendes a Estats Units, Brasil i Meéxic, pero també per la
rellevancia que han guanyat les exportacions a Asia, especialment les destinades
a Xina i Jap6. A la resta d'Espanya les vendes destinades fora d'Europa també han
augmentat la seva contribucié al creixement de les exportacions totals, pero
quatre vegades menys que a Barcelona (3,2 punts vs.12,4 punts).

Aquesta reorientacié geografica de les vendes de la provincia posa de manifest
com, en poc més de tres anys, els exportadors barcelonins han canalitzat la seva
atencié als mercats emergents. Detectar oportunitats i adaptar-se rapidament a
entorns canviants sén qualitats essencials per a empreses que vulguin sobreviure
en un context d'incertesa i de recuperacié lenta com I'actual.

Grafic 3. Exportacions de béns de la provincia de Barcelona Grafic 4. Exportacions de béns de la provincia de
a arees de fora d'Europa. Taxa de variacio interanual, en % Barcelona segons nivell tecnologic. Estructura en %
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Gairebé el 60% de les exportacions de béns de la provincia I'any 2011 eren de
nivell tecnologic alt i mitja-alt, deu punts més que el conjunt d’Espanya

Aixi com en |'orientacié geografica de les exportacions barcelonines s'observa una
progressiva diversificacié6 de mercats, quan s'analitzen els principals sectors
exportadors, s'observa com les industries de tecnologia mitjana-baixa i baixa han
anat guanyant pes sobre el total d'exportacions manufactureres durant tot el
periode analitzat, perd de forma especialment intensa a partir del 2008, coincidint
amb els inicis de la crisi.

L'any 2000, el 64,1% de les exportacions de Barcelona es catalogaven en I'epigraf
de tecnologia alta o mitjana-alta, un percentatge molt superior al que es registrava
en el conjunt d'Espanya. Progressivament, aquesta proporcié s'ha anat reduint
fins a situar-se en el 56,8% (grafic 4). Tot i aixi, I'any 2011, encara més de la
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meitat de les manufactures que exportava la provincia de Barcelona s'encabien en
aquest apartat, cosa que no succeeix a Espanya.

Aquesta tendéncia es confirma quan s'analitza el ranquing dels principals sectors
exportadors: predominen les manufactures de tecnologia alta i mitjana-alta, pero
els sectors que han guanyat més pes son els classificats com de tecnologia baixa
i mitjana-baixa. Entre l'época de crisi i la d'expansio, només el sector de la
metal-lGrgia i fabricaci® de productes metal-lics ha entrat en el “top-10" de
sectors exportadors de la provincia de Barcelona, substituint la industria téxtil,
que abandona les deu primeres posicions. Aquests deu sectors amb més pes
exportador representen tres quartes parts de les vendes a |'estranger tant de
Barcelona com de la resta de |'Estat.

Pero al marge d'analitzar les indUstries exportadores amb més pes, convé detenir-
se en aquelles amb un saldo comercial positiu; ja que sovint les brangues més
exportadores sén també les més importadores , anul-lant parcialment l'aportacio
positiva que aquestes poden fer a la demanda externa. En el periode 2009-2011,
només dos grans grups de productes comptaven amb un saldo exterior positiu a la
provincia de Barcelona: el del sector de I'automobil i el d'"altres mercaderies” 1.
En el primer cas, el superavit prové del comerc de vehicles acabats, ja que el
comerc internacional de components d'automocié és deficitari. A Espanya, a part
d'aquests dos grups, també va registrar un saldo positiu el grup d'aliments, molt
impulsat per les exportacions agricoles i ramaderes .

Tot i que la resta d’Espanya compta amb més grups de productes amb superavit
comercial, I'estructura de deéficit comercial a la provincia de Barcelona esta molt
més equilibrada entre sectors. Aixd és conseqléncia de que la proporcié gue
representa el déficit energétic sobre el total del deéficit és molt inferior a
Barcelona. Aguesta menor dependéencia energetica esta directament relacionada
amb |'especialitzacié industrial de la provincia. En el periode 2009-2011, el 65%
del déficit energétic d’'Espanya es va concentrar a cinc provincies que aglutinen
gran part de la industria petroguimica d'Espanya: Cadis, Murcia, Tarragona, Huelva
i Biscaia. Aguest sector importa productes energétics per transformar-los en
productes que posteriorment s'utilitzen de base a d’altres industries
manufactureres, com l'alimentaria, la del plastic o la téxtil. Es per aquest motiu
que, a Barcelona, el deficit derivat del comer¢c de productes energetics va
representar, de mitjana, només el 19,9% del deficit total entre 2009 i 2011,
gairebé cinc vegades menys del que va representar a la resta d'Espanya.

Entre el 2009 i el 2011, el nombre d’empreses industrials exportadores es
dispara gracies a les noves exportadores

El 2011, el nombre d'empreses industrials exportadores de la provincia de
Barcelona va assolir un maxim. Segons ['Institut de Comerc Exterior, 38.280
empreses de Barcelona van exportar part de la seva produccid, la xifra més
elevada des de l'any 2000, guan comenca la série estadistica. Aquestes prop de
40.000 empreses representaven el 89% del teixit exportador de Catalunya i el
31% del total d'Espanya, un pes molt superior al que representa el PIB de la
provincia sobre el del Principat i el de I'Estat .

! “Altres mercaderies” inclou tots aquells productes que no es poden encabir en cap dels vuit grups
seglents: aliments, productes energétics, matéries primeres, semimanufactures, béns d'equipament,
sector de I'automobil, béns de consum durador i manufactures de consum.
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Entre el 2009 i el 2011, el nombre d'empreses exportadores es dispara gracies a
les noves exportadores, que augmenten el 17,9% de mitjana anual en aquesta
etapa (grafic b), més de tres punts per sobre del creixement registrat al conjunt
d'Espanya en el mateix periode. Aquest augment de la ratio d’'entrada suggereix
que, malgrat el context d'incertesa econdmica i d'haver de fer front als costos
d'entrada en mercats estrangers, les empreses barcelonines no han posposat la
decisio d'internacionalitzar-se.

Grafic b. Taxa de creixement mitja anual del nombre d'empreses exportadores,
segons si inicien |'activitat o si s6n exportadores regulars, en %
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En canvi, les exportadores regulars, que es defineixen com aquelles empreses
que han exportat els quatre anys anteriors de forma consecutiva disminueixen
lleugerament entre el 2009 i el 2011 (grafic 5). Malgrat aquesta disminucié, soén
les exportadores amb més experiencia en els mercats internacionals, les
principals responsables de I'evolucié de les vendes a I'estranger. De fet, en tot el
periode analitzat que va del 2003 al 2011, al voltant del 90% de les exportacions
de la provincia de Barcelona les duien a terme empreses que portaven 4 o més
anys exportant

A la provincia de Barcelona el 2,4% de les empreses de serveis es declaraven
exportadores I'any 2010, un percentatge superior al de Catalunya i al
d’Espanya

La progressiva terciaritzacidé de les economies desenvolupades fa que els serveis
representin una fraccié cada vegada més gran sobre les exportacions totals d'un
territori. Malauradament, només existeixen estadistiques oficials d’'exportacié de
serveis per al conjunt d'Espanya, motiu pel qual s’'ha utilitzat la base de dades
SABI2 per fer una aproximacié a les empreses exportadores de serveis de la
provincia de Barcelona.

2 Sistema d'Analisi de Balancos Ibérics. Recull la informacié dipositada per les empreses en el Registre
Mercantil. S"han exclos de la mostra les societats dedicades al comerc a I'engros, al detall, a la venda i
reparacio de vehicles i als serveis d'allotjament i de menjars i begudes
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Segons aquesta analisi, el 2,4% de les empreses de serveis de la provincia de
Barcelona es declaraven exportadores l'any 2010. Aquest percentatge supera el
2,2% registrat al conjunt de Catalunya i I'1,8% del total d'Espanya. Aquestes
xifres son forca consistents amb la base de dades construida pel Banc d'Espanya ,
gue engloba informacié de la Balanca de Pagaments, la Central de Balancos i els
comptes anuals dels Registres Mercantils, segons la qual el percentatge
d'empreses exportadores de serveis no turistics a Espanya ascendia al 2,6% de
mitjana en el periode 2001-2010.

Per comarques, el Barcelonés aglutinava el 61,3% de les empreses exportadores
de serveis de la provincia, un pes molt elevat tenint en compte que l'any 2010
concentrava menys de la meitat del total d'empreses (taula 2). El Valles
Occidental i el Baix Llobregat comptaven amb el 13,2% i I'11,3% de les empreses
exportadores de serveis de la provincia, respectivament; una proporcié similar al
pes d'aquestes dues comarques dintre del total d'empreses de la provincia. Al
Maresme, al Bages i a Osona les empreses exportadores de serveis tenen un pes
sobre el total de la provincia que és aproximadament la meitat del que els hi
correspondria, atenent al pes del total de les empreses de Barcelona.

Taula 2. Distribucié de les empreses, per comarques
Any 2010

Distribucié de les
empreses
exportadores de

Distribucio del
total d'empreses,

en % .
serveis, en %
Barcelones 47,4 61,3
Valles Occidental 14,5 13,2
Baix Llobregat 11,8 11,3
Valles Oriental 6,8 51
Maresme 6,5 3,0
Bages 3,2 1,2
Osona 3,2 1,3
Garraf 2,1 0,6
Alt Penedés 1,9 1,8
Anoia 1,9 1,0
Bergueda 0,8 0,2
Total provincia 100,0 100,0

Font: Elaboracio propia a partir de SABI i Observatori del Treball de la Generalitat



